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DO USPESNEGA PRODORA NA TUJI TRG VAS LOCI LE 8 KORAKOV

Vabilo k udelezbi v programu lzobrazevanje za izvozno poslovanje
International Trade Management (ITM)

razglasen kot najboljsi koncept
izobrazevanja v mednarodni trgovini
na EU predstavitvi programov Leonardo da Vinci v Maastrichtu

Javna agencija Republike Slovenije za spodbujanje podjetnistva, inovativnosti, razvoja,
investicij in turizma tudi v letu 2014 nadaljuje s sedmo generacijo izobraZevanja za izvozno
poslovanje, ki ga izvajamo z ITM Worldwide Foundation in agencijo Business Sweden.

Do danes se je mednarodnega izobraZevalnega programa ITM udelezilo ze 70 podjetij, ki so v
anketah po udelezbi izkazala 100% zadovoljstvo. Prve tri generacije udelezenih podjetij so
svoj izvoz v treh do petih letih po udelezbi v programu ITM v povprecju povecale za 40%.

K udelezbi v programu vabimo mlajSe zaposlene v izvoznih oddelkih malih in srednje velikih
podjetij, ki so zeljni osebnega in strokovnega razvoja na podrocju mednarodnega poslovanja
ter zelijo aktivno pripomoci k uspesni Siritvi poslovanja podjetja na nove tuje trge.

Program ITM poteka v angleskem jeziku in je kombinacija akademskega in zelo prakti¢nega
izobrazevanja. lIzpeljan je v obliki stirih dvo-dnevnih delavnic ter petih mednarodnih
seminarjev z odli€nimi, svetovno priznanimi tujimi predavatelji in strokovnjaki.

Koncni rezultat izobrazevanja je strokovno pripravljen izvozni nacrt, ki bo prevetril poslovno
strategijo podjetja in bo odli¢na podlaga za dobro premisljen in ucinkovit vstop na tuje trge.

Udelezenci programa ITM med drugim pridobijo:
— nova znanja in vescine s podro¢ja mednarodnega poslovanja,
— individualno svetovanje mednarodnih strokovnjakov pri pripravi izvoznega nacrta,
— informacije o novostih in trendih pri nacrtovanju in oblikovanju izvoznih aktivnosti,
— mednarodna poznanstva.
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Program ITM 2014 bo predvidoma potekal od marca do novembra, v skupnem obsegu 18
delovnih dni. Udelezenci bodo z delovnih mest praviloma odsotni 2 dni v mesecu. Seminarji in
delavnice se bodo odvijale v Ljubljani, z izjemo pet dnevnega sklopa seminarjev, ki se bo
odvijal na Svedskem.

Tudi v letu 2014 je v mednarodnem programu ITM prostora za 15 slovenskih
podjetij/udelezencev.

Pri oblikovanju skupine udelezencev bomo stremeli k zagotovitvi c¢im vecje
interdisciplinarnosti. Prednost pri izbiri bodo imeli kandidati, ki prihajajo iz malih in srednjih
podjetij z najmanj 5 zaposlenimi in tisti z 10 do 35 odstotki dosezenega izvoza v lanskem
letu.

Pogoji udelezbe:

- zaposlitev za dolocen ali nedolocen ¢as v malem ali srednje velikem podjetju, registriranem
v Sloveniji, ki zacenja s prodajo lastnih proizvodov/storitev v tujini ali Siri izvozno dejavnost,
- koncana visoka ali univerzitetna izobrazba oziroma bolonjski magisterij,

- znanje angleskega jezika,

- starost od 25 do 40 let,

- placilo depozita za resnost udelezbe* v visini 960,00 EUR.

Stroski udelezbe v programu:

Podjetje krije stroske depozita ter stroske udelezbe zaposlenega na pet dnevnem sklopu
seminarjev v tujini (letalska vozovnica ter nocitve, v okvirni vrednosti 1.000 EUR). Ostale
stroske programa (cca. 7.000 EUR na udelezenca) krije SPIRIT Slovenija.

Prijava mora vsebovati:

1. izpolnjeno prijavnico,

2. zivljenjepis z opisom delovnih izkusenj v angleskem jeziku,

3. kopijo diplome,

4. izjavo odgovorne osebe podjetja, da se strinja z redno udelezbo kandidata na
izobrazevanju in dostopom do vseh poslovnih informacij.

Prijavo posljite najkasneje do petka, 28. februarja 2014, na naslov:

SPIRIT Slovenija, javna agencija ,»Prijava na izobrazevalni program ITM«, Verovskova
ulica 60, 1000 Ljubljana.

Dodatne informacije:
— Mateja Jarc, tel: 01 5891 880, e-mail: mateja.jarc@spiritslovenia.si

* Depozit podjetje nakaZze po podpisu pogodbe o izobraZevanju (po koncanem izboru kandidatov). Placilo
depozita je jamstvo za redno prisotnost udeleZencev in se po uspesnem zakljucku izobrazevanja vrne

podijetju.
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Nekaj izjav dosedanjih udelezencev programa ITM:

Nastja Uranc, UR-NA d. o. o., udeleZzenka ITM 2013

»Super izobrazevanje, super izvozni trening, ki ga toplo priporocam vsem mladim _izvoznim
managerjem. Pridobi se ogromno znanja, ki ga lahko v praksi uporabimo TAKOJ. Ze potek
izobrazevanja te vodi do tega, da naredis dolocene korake naprej v podjetju, prodaji in izvozu. Ceprav
gre za izvozni seminar, se pridobi ogromno znanja, ki se ga uporablja pri samem poslovanju podjetja,
tudi na domacem trgu. Z eno besedo: odli¢no!«

Andraz Stalec, Red Orbit d. o. o., udelezenec ITM 2011

»Ze v nasem prvem poslovnem nacrtu smo imeli predvideno tudi poslovanje na tujih trgih, ki jo zdaj
pocasi odkrivamo. S programom izobrazevanja sem zelo zadovoljen, ker te izkuseni strokovnjaki
postopoma po korakih vodijo po poti do izvoza, in te opozorijo na pasti, na kaj je treba biti pozoren,
ko se lotiS osvajanja novih trgov. Velika prednost tega izobraZevanja pa je tudi to, da dobiS nek Sirsi
pogled nekoga iz globalne ekonomije, ki morda drugace gleda na to. Izobrazevanje je bilo nedvomno
zelo koristno zame. «

Goran Hafner, ISOMAT d. o. o., udelezenec ITM 2011

»Ker smo ravno nacrtovali vstop na nove tuje trge, smo med »brskanjem« po spletni strani
www.izvoznookno.si, nasli tudi informacijo o tem izobrazevanju. Nase podjetje ze izvaza, pretezno v
Nemcijo in Avstrijo, pocasi pa bi radi svoj trg v tujini Se malo razsirili, predvsem v skandinavske
dezele. Zato je JAPTIjevo (SPIRIT Slovenija), na prakti¢nih primerih temeljece izobrazevanje prislo kot
naroceno. Najbolj se mi je vtisnilo v spomin zavedanje, da je analiza tujega trga izjemno pomembna in
potrebna oziroma kljucna pri odlocanju za internacionalizacijo. Brez tega si Clovek kaj hitro postavi
nerealno sliko o tem in misli, da bo kar Slo, kar je pogosto razlog za neuspesen prodor na tuj trg. Pa
tudi sam nacin, kako priti do informacij o tujih trgih in sama orodja za analizo, ki so nam jih
predstavili, se mi zdijo zelo uporabna. Sama zasnova tega izobraZevanja je zelo dobra, saj delas
izvozni nacrt svojega podjetja in pravzaprav vsa orodja lahko Ze naslednji dan uporabis v praksi.«

Igor Zgonc, Netis d. o. o., udelezenec ITM 2010

»Nase podjetje je v lanskem letu razvilo zanimiv produkt, ki je tudi v svetovnem merilu zelo
konkurencen, zato ga Zelimo prodati tudi na trge zunaj Slovenije, saj ugotavljamo, da je ta za nas
postala premajhna. Na izobraZevanje sem naletel povsem nakljucno, ko sem iskal nacine, kako se lotiti
izvoza, na kaj biti pozoren in koliko nas bo to stalo, saj znanj o mednarodnem poslovanju za enkrat $e
nimamo veliko. IzobraZevanje je preseglo moja pricakovanja, saj sem izvedel ogromno koristnih,
predvsem pa uporabnih informacij. Presenetila so me tudi uporabna orodja, ki so nam jih predstavili in
s pomocjo katerih bomo gotovo naredili odlicen in ucinkovit izvozni nacrt. Predvsem je pozitivno to, da
te nekdo korak za korakom vodi do cilja.«

Sami Alayi, Alpineon d.o.o0., udelezenec ITM 2007 /2008

"Ker je domaci trg za nas premajhen je bilo nujno, da se nase podjetje usmeri v izvoz. Najvecja korist
je izvozni nacrt, ki smo ga naredili. Vedno smo se za izvoz odlocali na osnovi povrsnih ocen in nikoli
nismo analizirali, kateri trg nudi nasemu podjetju najvecje priloznosti. Sedaj imamo vsa orodja, da
lahko analiziramo trge. Rad bi se zahvalil, saj sem res pridobil veliko znanja.”

Miha Novak, M-Novak d.o.o0. , udelezenec ITM 2005/2006

"Prihajam iz tradicionalno vodenega druzinskega podjetja. S pomocjo znanja, pridobljenega v okviru
ITM, smo ugotovili pomanjkljivosti nasega izvoznega poslovanja. O¢i so se nam Siroko odprle. Prej smo
mislili, da moramo biti veliki, da bi lahko izvazali. Zdaj vemo, da bomo veliki, ¢e bomo izvazali."
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