

9. poglavje: Pregled diverzijskega tveganja

9.1 
Zakaj je to pomembno 

Ta element je zasnovan, da ponazori postopke, s katerimi ob uporabi sistema kazalnikov »rdečih zastavic«, ki sporočajo, da bi se določen proizvod lahko uporabljal v kakšen drug namen, ustrezno preverimo vse kupce. [Tukaj dodajte informacije]

9.2

Oblikovanje splošnega profila diverzijskega tveganja. 


Izvozni referent bo oblikoval in vzdrževal profil diverzijskega tveganja, ki vključuje kazalnike "rdečih zastavic", ki opozarjajo na vprašljivo končno uporabo. Razdelek "Implementiranje vašega PNN" v programski opremi vsebuje tudi predlogo za splošni profil diverzijskega tveganja. [Tukaj dodajte informacije]

Vzorčni splošni profil diverzijskega tveganja  (kazalniki rdečih zastavic)

OSEBA , KI IZVAJA PRESEJANJE  



ZAČETNICI TE OSEBE
DATUM IZVEDBE  ____________
IME KUPCA, KI SE GA PREVERJA 


NASLOV KUPCA 


NOV KUPEC 
   UVELJAVLJENI KUPEC

Ko se pojavi katerikoli od kazalnikov rdečih zastavic in kasnejše poizvedovanje vaših dvomov ne razblini, z zadevnim izvozom ne smete nadaljevati.

DA___NE___

Kupec ali trgovec ne želi dati informacij o končni uporabi (ali končnem uporabniku)   
izdelka.
DA___NE___

Lastnosti izdelke ne odgovarjajo kupčevi liniji izdelkov, na primer: majhna pekarna 
naroči več sofisticiranih laserjev.

DA___NE___
Naročen izdelek ni skladen z tehnično ravnjo države, v katero naj bi se izdelek 



odpremil. Na primer: v državi, ki nima razvite elektronske industrije bi oprema za 


proizvodnjo polprevodnikov ne bila uporabna. 

DA___NE___

Kupec nima nikakršne poslovne zgodovine. Na primer: noben vir ne ponuja nobenih 
finančnih podatkov, vodje podjetja drugim trgovcem niso znani.

DA___NE___
   Ko se začne pogovor o finančnem delu, je stranka za zelo drag proizvod pripravljena       
plačati z gotovino.
DA___NE___     Stranka ne pozna značilnosti delovanja proizvoda, a ga vseeno hoče imeti.

DA___NE___
Stranka odklanja rutinsko montažo, usposabljanje ali storitve vzdrževanja.
DA___NE___
Datumi dobave so nejasni, ali pa je izročitev načrtovana na zelo odročnem kraju.
DA___NE___
Špeditersko podjetje je navedeno kot končna destinacija proizvoda. 
DA___NE___
Špedicijska pot je neobičajna za proizvod in destinacijo.
DA___NE___
Pakiranje ni v skladu z navedeno metodo pošiljanja ali destinacijo. 

DA___NE___

Ko kupca o tem sprašujemo, se izmika vprašanjem ali mu ni jasno, ali je proizvod   
namenjen za domačo rabo, izvoz ali ponovni izvoz. 

DA___NE___

Kupec kot naslov navede le poštni predal ali ima zmogljivosti, za katere se zdi, da niso 
skladne z naročenim izdelkom.

DA___NE___

Kupčevo naročilo zadeva dele, ki se ne zdijo ustrezni in za katere kupec nima 
upravičenih potreb. (npr.: ni podatkov, da bi že prej prišlo do pooblaščene odpreme 
sistema, za katerega zdaj išče dele).  
 
DA___NE___

Obstaja sum, da kupec nezakonito posluje z državami, za katere velja prepoved uvoza, 
ali je kupec celo znan po tem.

DA___NE___
[vstavite kazalnik rdeče zastavice]   

DA___NE___
[vstavite kazalnik rdeče zastavice]   

9.3

Sestaviti jedrski profil ter profil izstrelkov (indikatorji rdečih zastavic)


Izvozni referent bo oblikoval in vzdrževal profil diverzijskega tveganja, vključno s kazalniki "rdečih zastavic", ki opozarjajo na vprašljive končne uporabe vključno z jedrskim, kemičnim in biološkim orožjem ter izstrelki. Razdelek “Implementiranje vašega NPP” v programski opremi vsebuje predlogo za profil jedrskega diverzijskega tveganja. [Tukaj dodajte informacijo]
Vzorec profila  jedrskega (izstrelki) diverzijskega tveganja  (kazalniki rdečih zastavic)

OSEBA , KI IZVAJA PRESEJANJE  



ZAČETNICI TE OSEBE
DATUM IZVEDBE  ____________
IME KUPCA, KI SE GA PREVERJA 


NASLOV KUPCA 


NOV KUPEC 
   UVELJAVLJENI KUPEC

Ko se pojavi katerikoli od kazalnikov rdečih zastavic in kasnejše poizvedovanje vaših dvomov ne razblini, z zadevnim izvozom ne smete nadaljevati.

DA___NE___
Ali je znano oz. ali obstajajo znaki, da je kupec posredno ali neposredno vključen v kakršnekoli jedrske dejavnosti?
DA___NE___   Ali je znano oz. obstajajo znaki, da je kupec posredno ali neposredno vključen v 

        
        oblikovanje, razvoj, proizvodnjo, ustvarjanje zalog ali uporabo izstrelkov?
DA___NE___   Ali je znano oz. obstajajo znaki, da je kupec posredno ali neposredno vključen v 

                 
        oblikovanje, razvoj, proizvodnjo, ustvarjanje zalog ali uporabo kemičnega ali biološkega   
   orožja?
DA___NE___
[vstavite kazalnik rdeče zastavice]   

DA___NE___
[vstavite kazalnik rdeče zastavice]   
9.4
Postopki presejanja glede na profil diverzijskega tveganja
Oddelek za mednarodno trgovino in trženje je takoj po prvem stiku s stranko ali neposredno po prejemu naročila odgovoren za presejanje vsake transakcije glede na profil diverzijskega tveganja. Stranko se preveri vsakokrat, ko le-ta zaprosi za spremembo obstoječega naročila ali kadar se pojavi nova informacija o naročilu. [Tukaj dodajte informacijo.]
Če prodajni oddelek ali oddelek za trženje kadarkoli ugotovi, da se je status kupca spremenil, je treba presejanje ponovno izvesti. [Tukaj dodajte informacijo.]
9.5
Dokumentiranje presejanja  

Presejanje glede na diverzijsko tveganje se dokumentira za vsako naročilo ali v kartoteko stranke vsakokrat, ko je na voljo nova informacija o stranki. Obsežnost dokumentacije je odvisna od tega, kakšen je odnos med podjetjem in kupcem in od občutljivosti naročenega proizvoda. Razumljivo je, da bo nov kupec deležen skrbnejšega pregleda kot pa obstoječa dobro znana stranka. [Tukaj dodajte informacijo.]
Dobro dokumentirana kartoteka stranke, v kateri so zabeležene vse običajne dejavnosti kupca in naročila, je za presejanje novih naročil zelo koristna. Kadarkoli so na voljo nove informacije o stranki, je treba kartoteko posodobiti. Podatki, ki nakazujejo diverzijsko tveganje in vsa korespondenca z vlado se vnašajo v kartoteko. Nove stranke je potrebno presejati  in odpreti kartoteko, preden stranko vnesemo na seznam potrjenih kupcev.

[Tukaj dodajte informacije.]
ICP





Barvni ključ priročnika PNN – pred tiskanjem izbrišite 








Rdeče besedilo    Navodila za osebo, ki piše priročnik. Izbrišite, ko se 


                             pripravljate na tiskanje. 





Modro besedilo   Predlagane vsebine, ki jih prilagodite glede na potrebe vašega 


                             podjetja.





Črno besedilo      Del osnovne strukture priročnika. Ne spreminjajte.
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